Trh: je oblasť ekonomiky, kde sa stretávajú dopyt a ponuka, výmena tovaru medzi jednotlivými ekonom. subjektami. Výmenná hodnota je vyjadrená v peniazoch – cena.

Hlavná funkcia trhu: Zosúladenie ponuky a dopytu. Na trhu výrobkov a služieb ceny, na trhu práce mzdy, na peňažnom trhu úrokovú mieru a cenu devíz. Trhy by mali medzi sebou súťažiť a konkurovať.

Subjekty trhu: - Spotrebiteľ: jednotlivec alebo domácnosť. Na trhu tovarov je kupujúci a na trhu výrobných faktorov je predávajúci. Vlastní výrobné faktory (práca, pôda...), ktoré predáva výrobcom aby mohol nakúpiť výrobky pre svoju spotrebu. - Výrobca: firma, ktorá vyrába statky za účelom predaja. Na trhu tovaru a služieb je predávajúci. Na trhu výrobných činiteľov nakupuje výrobné faktory s cieľom začať výrobu. - Štát: ovplyvňuje a modifikuje pôsobenie trhu, snaží sa odstraňovať jeho negatívne dopady a podporuje jeho pozitívnosť.

Formy trhov: - miestny trh, lokálny, prvá forma trhu - národný, vzniká splynutím miestnych trhov - národný trh, forma ekonomickej integrácie medzi štátmi - svetový trh, globálny medzinárodný

Typy trhov: - Podľa počtu tovarov: individuálny, agregátny - Podľa predmetu kúpi a predaja: trh výrobkov a služieb, práce, pôdy, kapitálu, peňazí.

Trhový mechanizmus: forma organizácie ekonomiky, jednotlivý spotrebitelia a firmy vstupujú do vzájomných vzťahov. Na trhu riešia 3 zákl. problémy ekonomiky: čo sa má vyrábať (štruktúra výroby), ako sa má vyrábať (kombinácia zdrojov), rozdelenie dôchodkov.

Úloha trhového mechanizmu: koordinovanie spotrebiteľov a výrobkov pomocou cien a ďalších nástrojov.

Dokonalá konkurencia: napr. na trhu valutami a zlatom, úplné využitie výrobných zdrojov, výroba na hranici produkčných možností, veľa predávajúcich a kupujúcich ktorý majú a sledujú informácie o tovaroch, žiaden jednotlivý kupujúci alebo predávajúci nemá takú moc aby mohol zmeniť ceny na trhu, nemá kontrolu nad cenami.

Nedokonalá konkurencia: Výroba sa uskutočňuje pod hranicou produkčných možností, vyrába obmedzený počet výrobcov ktorý určujú ceny. Sledovanie vlastných záujmov sa deje na úkor záujmov iných. 

Zlyhanie trhu a úloha vlády v trhovej ekonomike: Ak sa trh vzďaľuje dokonalej konkurencii, mala by vláda zastihnúť. Vláda pôsobí v trhovej ekonomike v týchto smeroch: - Efektívnosť (odstraňuje prekážky v konkurencii), - Externality (prenášanie nákladov na iných bez toho aby museli za to platiť), - Verejné statky (statky ktoré nie sú pre súkromné podnikanie napr. armáda... štát ich financuje z daní), - Sociálna nerovnosť (skúma rozdelenie dôchodkov).

Nástroje na zmiernenie sociálnej nerovnosti: - Progresívna dôchodková daň (zmenšuje rozdiely v dôchodkoch), - Dedičská daň (zmenšuje rozdiely v majetku), - Dávky v nezamestnanosti, na deti, invalidov, - Subvencie na stravovanie a lekársku starostlivosť pre najmenej majetných

Stabilita ekonomiky: Trhová ekonomika sa rozvíja vo výkyvoch, kolíše medzi nerovnovážnymi stavmi. Pre spoločnosť sú nepríjemné, ťaživé a znižujú ekonomickú efektívnosť. Štát sa usiluje o stabilitu ekonomického rozvoja – riadenie bánk a finančných systémov, dane.

Špecializácia: ľudia koncentrujú svoje úsilie na veľmi úzky súbor činností, umožňuje to každej osobe využívať vo svoj prospech špecifické rozdiely v zručnostiach a zdrojoch.

Deľba práce: rozdelenie výroby na množstvo menších špeciálnych krokov alebo úkonov.

Deľba práce a špecializácia: zvýšenie produktivity práce a celkovej ekonomickej efektívnosti. Vyžaduje vysoké náklady na koordinačné činnosti, vysoký stupeň nájomnej závislosti jednotlivých systémov a ľudí.

Peniaze: - platidlo (sprostredkovanie výmeny tovarov alebo služieb), - uchovávatel hodnoty (uchovávajú hodnotu v čase), - merítko cien (všetky tovary a služby vyjadrujú svoje ceny v menových jednotkách), - plnohodnotné peniaze (drahé kovy, vlastná vnútorná hodnota drahého kovu), - neplnohodnotné peniaze (náhrada plnohodnotných nákupnými poukážkami, vzniká nebezpečenstvo znehodnocovania, stability meny a miera inflácie).

Kapitál: hodnota, ktorá slúži na vytváranie ďalšej hodnoty. – finančný kapitál (peniaze na bežnom účte, cenné papiere), - fyzický kapitál (fixný má časovo dlhšie trvanie napr. budovy a stroje, variabilný neustále mení svoju formu).

Dopyt: závislosť medzi množstvom tovaru alebo služieb, ktoré sú ľudia ochotní a schopní kúpiť a ich cenou QD=f(P).

Zákon dopytu: medzi cenou a požadovaným množstvom je nepriama závislosť v prípade, že všetky ostatné činitele sú konštantné. Ak cena tovaru rastie a ostatné premenné sa nemenia QD klesá a naopak.

Príčiny klesajúceho tvaru krivky dopytu: - Dôchodkový efekt (ak dôchodok kupujúcich je konštantný, môžu kupujúci pri nižších cenách kúpiť viac tovaru a naopak), - Substitučný efekt (ľudia pri zvýšenej cene znižujú potrebu zdraženého výrobku a zvyšujú potrebu iných náhradných výrobkov)

Faktory ktoré ovplyvňujú posun krivky dopytu: - príjmy spotrebiteľov a ich rozdelenie, - ceny príbuzných navzájom súvisiacich tovarov, - preferencie a chute, - počet a vek kupujúcich, - očakávania a nádeje, - vládne regulácie dane subvencie.

Ponuka: Závislosť medzi množstvom ponúkaného tovaru alebo služby a ich ceny. Funkciou ponuky je vzťah medzi trhovou cenou a množstvom, ktoré sú výrobcovia daného tovaru ochotný vyrobiť a predať.

Zákon ponuky: Medzi cenou a ponúkaným množstvom je závislosť, pričom všetky činitele sú konštantné. Vyššie ceny zabezpečujú vyššiu produkciu.

Príčiny stúpajúceho tvaru krivky ponuky: výrobcovia pri zvýšení ceny určitého produktu môžu zvýšiť jeho podiel a znížiť podiel iných produktov. Do odvetvia vstupujú aj iný výrobcovia, ktorý mali vyššie náklady.

Faktory ktoré ovplyvňujú posun krivky ponuky: - ceny výrobných činiteľov, - ceny iných tovarov.

Rovnováha ponuky a dopytu: Na trhu sa stretávajú sily dopytu a ponuky vo vzájomnej interakcii. Ich vzájomné pôsobenie určuje ceny a množstvá predaných a kúpených tovarov. Cena je funkčne závislá na dopyte a ponuke. Medzi ponúkaným množstvom a cenou existuje spätná väzba. Cena a množstvo tovaru, ktoré sú kupujúci ochotný kúpiť a predávajúci predať sa ustáli a vytvorí tzv. rovnovážne množstvo a rovnovážnu cenu.

Zmeny rovnováhy ponuky a dopytu: Ku zmene rovnovážneho množstva dôjde vtedy, ak iné faktory posunú krivku dopytu alebo ponuky, prípadne obe. Tieto posuny spôsobujú necenové prvky.

Pavučinový teorém: Dynamický model, ponúkané množstvo istého tovaru v čase t je funkciou ceny tohoto tovaru v období t-1. Proces cenových výkyvov môžu byť buď tlmené alebo netlmené. Ponúkané množstvo reaguje na cenovú informáciu z trhu s časovým omeškaním.

Elasticita dopytu a ponuky: Schopnosť jednej premennej reagovať na zmeny druhej.

Cenová elasticita dopytu: znamená ako pružne citlivo reaguje požadované množstvo QD na cenu P. Udáva o koľko % sa zmení objem QD ak sa P zmení o 1%.

Koeficient cenovej elasticity: eD=%QD/%P existujú nasledujúce elasticity: - cenovo elastický dopyt eD>1, - dopyt s jednotkovou elasticitou eD=1, cenovo neelastický dopyt eD<1, absolútne elastický dopyt eD=nekonečno, absolútne neelastický dopyt eD=0

Dôchodková elasticita dopytu: ey citlivosť dopytu po danom statku v závislosti od zmeny dôchodku ľudí, ktorí o ten statok majú záujem. Meria %-tuálnu zmenu dopytu ako reakciu na každé 1% rastu dôchodku.

Cenová elasticita ponuky: es meria %-tuálnu zmenu ponúkaného množstva pri zmene tovaru o 1%.

Vplyv časových období na elasticitu ponuky a dopytu: elasticita dopytu a ponuky sa mení v čase. Ponuka je tým elastickejšia čím viac času majú predávajúci na reagovanie. Pre ponuku existujú tieto obdobia: - veľmi krátke (objem ponuky je konštanta), - krátke (firmy môžu zvýšiť svoju produkciu iba s existujúcim fixným zariadením), - dlhé (firmy môžu zastaviť staré prevádzky a vybudovať nové, plne sa prispôsobujú všetky faktory fixné aj variabilné).

Indiferenčná krivka: je množina bodov, ktoré vyjadrujú kombináciu dvoch substitučných statkov. Tieto statky sú pre spotrebiteľa z hľadiska užitočnosti rovnako významné. Indif. krivky sú pre počiatočný bod Q1=0 asymetricky rozdelené, kompenzácia jedného statku druhým stále narastá. Celkové uspokojenie je konštanta. 

Hraničná miera substitúcie spotrebiteľa statku 1 za statok 2. Množstvo statku 2, ktorého je subjekt ochotný sa vzdať, len aby získal dostatočnú jednotku statku 1, pričom jeho uspokojenie zostáva nezmenené. 

Rozpočtová priamka: je funkcia, ktorá vyjadruje kombinácie tovarov Q1 a Q2 ktoré môžeme kúpiť za tú istú cenu. Ak spojíme IK a RP vznikne rovnovážna poloha. Spotrebiteľ sa bude pohybovať tak, aby našiel bod, ktorý mu prinesie najvyššie uspokojenie. V bode rovnováhy sa hraničná miera substitúcie uvedených dvoch tovarov rovná pomeru ich cien: HU1/HU2=P1/P2
Analýza nákladov: je základom pre úplnú analýzu rozhodovania firiem o ponuke a cenách tovarov. V závislosti od výšky nákladov sa firmy rozhodujú koľko ktorého statku vyrobia a predajú. Závislosti nákladov podniku od objemu výroby vyjadrujú funkcie nákladov.

Druhy nákladov: Celkové náklady (minimálne náklady firmy nevyhnutné na výrobu určitého objemu produkcie), Fixné náklady (celkové peňažné výdaje, ktoré musí firma vynaložiť pri každom, aj nulovom, objeme produkcie), Variabilné náklady (náklady, ktoré sa s objemom výroby menia), Hraničné náklady (zmena celkových nákladov zapríčinená zväčšením a zmenšením rozsahu vyrábanej produkcie o 1 jednotku), Priemerné jednotkové náklady (celkové náklady delené počtom vyrobených jednotiek), Priemerné fixné náklady (fixné náklady delené počtom výrobných jednotiek).

Okolie podniku: podnik existuje vždy v určitej časovej a priestorovej realite. Priestorová realita sú prvky okolia, ktoré ho obklopujú a s ktorými má podnik vzájomné väzby. Do okolia podniku patria len také prvky, ktoré na podnik pôsobia, ovplyvňujú ho a na ktoré podnik spätne pôsobí.

Väzby podľa smeru pôsobenia: - Vertikálne mocenské (štát a obec v záujme celej spoločnosti zabezpečujú produkciu verejných statkov. Sú to podnikateľské aktivity, ktoré nezabezpečí súkromný sektor, nakoľko prinášajú nižšie efekty). – Horizontálne trhové (väzby podnikov majú podobu záväzkových vzťahov, lebo medzi konkurenčnými podnikmi ide o prestížne súťaživé vzťahy. Obchodné záväzkové vzťahy vznikajú na základe zmlúv. Konkurenčné vzťahy pôsobia motivačne a vytvára ich hlavne dokonalá konkurencia).

Svetové okolie podniku: je pre väčšinu podnikov nepriamym okolím. Svetové okolie vplýva na podnik prostredníctvom: - Internacionalizácie (vzájomné prepojenie hospodárskych procesov v jednotlivých krajinách), - Intelektualizácia (tvorivá práca), - akcelerácia (zrýchlenie hospodárskych procesov pomocou vedecko technologického rozvoja), - flexibilita (vysoká prispôsobivosť na meniace sa podmienky trhu), - ekologizácia (preferovanie aktivít spĺňajúcich ekologické kritériá), - humanizácia (nové metódy organizácie práce), - intenzifikácia (účinnejšie zhodnotenie disponibilných zdrojov).

Zakladanie podniku: - Podnikateľský zámer (zjednodušená stratégia podniku), - Zakladateľský rozpočet (potrebná výška kapitálu pre novozakladaný podnik), - Rozhodovací proces o organizačno právnej forme.

Rast podniku: - Interný rast ( čoraz účinnejšie využitie výrobných faktorov, ktoré podnikateľ získal a do podniku vložil pri zakladaní podniku), - Externý rast (vyvolaný použitím externých finančných zdrojov).

Stabilizácia podniku: nachádza sa v zóne prebytku. Je typická pre prosperujúci podnik a snahou podniku je udržať sa v tejto fáze čo najdlhšie.

Kríza podniku: príčiny podnikateľských neúspechov vyplývajú z nedostatočnej trhovej pozície, z vyššej nákladovosti v porovnaní s konkurenciou, slabé podnikateľské aktivity. Hľadanie záchrany sa môže uskutočniť pomocou konsolidácie a sanácie.

Krízové riadenie: diagnostikácia stavu podniku, opatrenia pre prípad postupujúcej krízy, preventívna likvidácia, vyrovnanie či konkurz.

Zánik podniku: transformácia a fúzia sú takým spôsobom záchrany podniku, ktorého dôsledkom je síce právny a formálny zánik podniku, nie však materiálny. Úplný zánik podniku má podobu aj materiálneho zániku, keď sa úplne končí jeho podnikateľská aktivita.

Spôsoby materiálneho zániku podniku: - uplynutie doby na ktorý bol založený, - splnenie cieľa pre ktorý bol založený, - dobrovoľné rozhodnutie podnikateľa, - úmrtie podnikateľa, - súdne rozhodnutie.

Konkurz: dochádza k nemu vtedy ak je dlžník vo finančnom úpadku a nie je dlhší čas schopný plniť svoje záväzky. Účastníkmi konkurzu sú veritelia. Likvidátora menuje súd.

Právne formy podnikov: - Podnik jednotlivca živnosť (ohlasovacia živnosť, koncesovaná živnosť), - Verejná obchodná spoločnosť (personálna spoločnosť založená min. dvoma osobami, ktoré podnikajú pod spoločným menom a ručia za záväzky spoločnosti spoločne celým svojím majetkom), - Komanditná spoločnosť (personálna spoločnosť, ktorá vzniká za účelom podnikania. 2 typy spoločníkov: komandista ručí za záväzky spoločnosti len do výšky svojho nesplateného vkladu, komplementár ručí celým majetkom), - Spoločnosť s ručením obmedzeným (kapitálová spoločnosť, povinnosťou spoločníka nie je osobná účasť ale povinnosť vložiť určitý vklad do spoločnosti. Obchodný podiel – súhrn práv a povinností spoločníka a jemu zodpovedajúca účasť na spoločnosti), - Akciová spoločnosť (základné imanie je rozvrhnuté na určitý počet akcií. Akcia je cenný papier, s ktorým sú spojené práva akcionára ako spoločníka podieľať sa na jej riadení, zisku a likvidačnom zostatku), - Družstvo (právnická osoba, založená za účelom podnikania alebo zabezpečenia potrieb).

Investičný majetok: tvorí podstatnú časť majetku podniku (výrobný, nevýrobný / aktívny, pasívny).

Hmotný investičný majetok HIM: - Odpisovaný (budovy haly stavby a stroje, inventár a pestovateľské celky, základné stádo a ťažné zvieratá, drobný HIM, ostatný HIM), - Neodpisovaný (pozemky, umelecké diela a zbierky).

Drobný investičný majetok: ak hmotné veci nedosahujú 10.000,- SK a doba použiteľnosti je dlhšia ako 1 rok.

Nehmotný investičný majetok: ocenenie vyššie ako 20.000,- SK, zriaďovacie výdavky, software a oceniteľná práca.

Finančné investície: finančné cenné papiere, pôžičky s dobou platnosti > 1 rok.

Oceňovanie investičného majetku: investičný majetok má niekoľkoročnú účinnosť, počas ktorej sa opotrebováva, postupne prenáša svoju hodnotu do hodnoty výrobku (fyzické zmena tech vlastností, morálne znehodnocovanie v dôsledku technického pokroku)

Odpisovanie: najpresnejšie vyjadruje v nákladoch výrobkov opotrebenie inv. majetku, umožňuje v krátkej dobe odpísať obstarávaciu cenu inv. majetku.

Obežný majetok: súčasť majetku podniku, ktorý sa do transformačného procesu celý naraz spotrebováva, t.j. vchádza do hodnoty nových výrobkov. 

Druhy obežného majetku: - Výrobné zásoby (všetky jednorázovo spotrebovávané faktory), - nedokončená výroba (produkty, ktoré vstúpili do TP, už nie sú materiál, ale ešte nie sú hotové výrobky), - hotové výrobky, - tovar na ceste (vyfakturované ale ešte odberateľmi nezaplatené hotové výrobky), - pohľadávky (právne nároky podniku na rôzne očakávané platby za predané výrobky a služby), - finančný majetok (ktorého doba splatnosti je kratšia ako 1 rok), - ostatný obežný majetok.

Kolobeh obežného majetku: proces premeny pri ktorom jeho jednotlivé prvky obežného majetku prechádzajú jednotlivými fázami vo sfére výroby a vo sfére obehu a znovu sa vracajú do východiskovej fázy.

Vedecko technická činnosť: zdokonaľovanie technických a ekonomických parametrov výrobkov. Pre tento účel sú vytvorené pracoviská, ktorých náplňou je výskum a vývoj.

 Vedecko technická činnosť - inovácie: - Výrobkové, pred zavádzaním si musí podnik na základe analýzy dosial vyrábaných výrobkov ohraničiť tzv. investičný priestor, proces premeny invencie vyžaduje zvládnuť rad činností (iniciovanie invencie, predbežné vyhodnotenie námetov, voľby marketingovej stratégie, analýza hospodárnosti, vývoj výrobku, trhové testovanie, masové uvedenie do výroby) – Technické, výrobkové inovácie vyvolávajú potrebu zmien vo výrobnej technike (mechanizácia, automatizácia, chemizácia, biologizácia)

Urýchlenie inovačného procesu: - technologické centrá, - inovačné centrá, - zakladateľské centrá.

Investičná činnosť: - hmotné, - nehmotné, - finančné

Plánovanie investícií: - z hľadiska vecného (rozhodovanie o technickej stránke investície), - z hľadiska finančného (z akých zdrojov budú hradené)

Finančná politika podniku – ciele: Likvidita a rentabilita, závisí od konkrétnej situácie podniku, dôležitá úloha informácií ktoré má podnik k dispozícii – stav a predpokladaný vývoj fin. okolia podniku + jeho vnútorná situácia.

Likvidita: dlhšie trvajúca platobná neschopnosť.

Rentabilita: schopnosť výrobku, produktu, podniku prinášať zisk.

Finančné ciele podniku: sú rozhodujúcou súčasťou podnikových cieľov z krátkodobého a dlhodobého hľadiska. Sú základom kritérií pre rozhodovanie rôznych alternatív a pre hodnotenie celkovej efektívnosti podnikania. Rozdelenie – hlavné a krátkodobé.

Finančné plánovanie: proces posudzovania celkových efektov finančného a investičného rozhodovania. Výsledkom je finančný plán. Jeho úlohou je rozhodovanie o veľkosti a druhu použitých finančných zdrojov, ktoré sú potrebné na financovanie majetku a na zabezpečovanie likvidity a finančnej stability podniku.

Finančný plán: - časový horizont (krátkodobé, dlhodobé), - stupeň agregácie.

Finančná analýza – postup: - výpočet pomerových ukazateľov za sledovaný podnik, - porovnanie ukazateľov s odvetvovými priemermi, - hodnotenie pomerových ukazateľov v čase, - hodnotenie vzájomných vzťahov medzi pomerovými ukazateľmi, - návrh opatrení a vyhodnocovanie hodnôt, Finančná analýza podnikov je dôležitým nástrojom riadenia podnikov v súčasnej ekonomickej situácii. 

